
Besser EK & VK Entscheidungen 
mit rouvia eQuote

Gewinnoptimierung 
durch Datenkontrolle



Die Daten zur Berechnung von 
Gesamttransportkosten sind unbrauchbar 

und liegen verteilt in dutzenden Excel, 
PDF, und Word Dateien

‚Gestern‘

Erfahrungsgetriebene
Entscheidungen im EK & VK

‚Heute‘

Eine firmenweite Datenbank beinhaltet 
alle Tarif-, Zuschlags-, und Depotdaten 

und bietet eine einheitliche 
Entscheidungsgrundlage

Kostenoptimierte
Entscheidungen im EK & VK



75% aller Vor- und Nachläufe 
werden zu teuer eingekauft

Fehlende Vergleichbarkeit von 
EK Raten

Fehlende Vergleichbarkeit von 
Gesamtkosten aller möglichen 
Transportoptionen

Fehlende Standardisierung
zentraler Tarifdaten und kaum 
Margen Einsicht für den Verkauf

Fehlende Automatisierung zur 
Identifizierung falscher 
Rechnungen 

Fehlende Einsicht in erzielbare 
GP Margen für den Verkauf

Fehlende oder langwierige 
Rechnungskontrolle



Direkte
Subunternehmer

15

Variable 
Zuschläge

2

Leercontainer-
Depots

14

Statische
Zuschläge

6

Ohne technologische Hilfe, ist die 
Kostenoptimierung unmöglich

Verfügbare
Inlandterminals

4

Regionale Trucker 
/ Region

3

Ein Mitarbeiter müsste über 30.000 Datenpunkte einbeziehen, um den kostenoptimierten 
Transport für eine einzige Anfrage herauszufinden



Häfen Frachtführer  Depots rouvia berechnet die Gesamtkosten aller Optionen 
& zeigt die günstigsten Optionen transparent auf

Team

Rouvia bietet Kostenkontrolle auf 
Knopfdruck



Einsparungspotenzial / Container 

Einsp arp o tenz ial im  Einkauf

Das Kostensparpotenzial ist groß

Einsparpotenzial im Verkauf

Einsparpotenzial im Controlling

€ 80 - 110

€ 10 - 25

€ 35 - 57



Was steckt wirklich dahinter?
Von der Theorie, in die Praxis – Beispiel eines Imports von Hamburg CTA-> 91052 Erlangen

Vor rouvia - Metrans: Mit rouvia – ERS & lokaler Trucker: 

Interner VK-Preis: 

Vorab geplanter EK-Preis:

In Rechnung gestellter EK Preis:

Gewinnspanne: 

Vorab geplanter EK-Preis:

Interner VK-Preis: 

Eingekaufter EK-Preis: 

In Rechnung gestellter EK Preis:

Gewinnspanne (bei selbem VK): 

€ 775

€ 710

€ 826

€   27 € 162

€ 633

€ 755

€ 633

€ 691

Eingekaufter EK-Preis: € 766

Realisierter VK Preis: Realisierter VK Preis:€ 853 € 853

Leercontainer Drop Kosten nicht berücksichtigt



Unser datengetriebener Ansatz im 
Einkauf, Verkauf und Controlling

TMS Integration

Einkauf

Verkauf

Kostenkontrolle

Datenquellen 

Basisraten

Rouvia üb ernim m t d ie 
Instand haltung  d er D aten

Ihre ISO-zertifizierte Datenbank

Zuschläge

Pick & Drop Preise

Identifizierung der günstigsten 
Einkaufsoptionen für optimierte 

Margen

Vereinheitlichung von 
Quotierungsdaten & schnellere 

Prozesse

Keine Überweisungen falscher 
Rechnungen mehr



Auslagerung der zeitaufwendigen 
Datenverwaltung

Überlassen Sie die Verwaltung und Aktualisierung Ihrer Tarif- & 
Zuschlagsdaten unserer Technologie

Rouvia übernimmt 100% der 
Datenpflege und –Aktualisierung 
mit Qualitätsgarantie

Wir gewährleisten höchste 
Datensicherung für Ihre 
persönliche Tarif - Datenbank

Konzentrieren Sie sich auf 
das Wesentliche und 

Gewinnbringende

Datensicherheit ist 
unsere Priorität daher 

setzen wir auf ISO 27001



Confidential

Einkauf

Kostenoptimierung im 
Einkauf

Geringere Transportkosten und verbesserte 
Margen durch datengetriebene Entscheidungen

• Übersicht der günstigsten aus hunderten 
Transportoptionen pro Anfrage binnen Sekunden

• Kostenvergleich aller Transportoptionen inkl. 
Basisraten, Zuschläge, und Pick & Drop Raten

Vergleich der Gesamtkosten aller Carrier

Vergleich alternativer Terminals & Splits

Vergleich Pick & Drop Kosten

€ 25

€ 40

€ 35

Durchschnittliches Einsparpotenzial: 

KontrolleVerkauf



Vereinfachte Quotierungsprozesse und erhöhte 
Abschlussraten durch zentralisierte VK-Daten 

• Vertriebsmitarbeiter arbeiten global auf derselben 
Datengrundlage

• Kompetitivere VK-Raten durch Einbindung günstigster 
EK-Optionen

• Vereinfachte Quotierungsprozesse durch direkte 
Einsicht in VK-Raten pro Trade Lane

Wegfall manueller Fehlerquellen

Volle Synchronisierung zwischen VK & EK

€ 5

€ 15

Wachstumsorientierte 
Quotierungsprozesse

Durchschnittliches Einsparpotenzial: 

Einkauf KontrolleVerkauf

Optionales Modul



Automatisierte Identifizierung von fehlerhaften 
Eingangsrechnungen

• System prüft vollautomatisiert durch Künstliche 
Intelligenz die Eingangsrechnungen von Carrier, 
Terminal und Depot

• Falsche Rechnungen werden im Controlling gemeldet, 
damit diese berichtigt werden

Identifizierung falscher Eingangsrechnungen€ 47

Durchschnittliches Einsparpotenzial: 

In Entwicklung – kommt im Sommer 2024

Profitorientierte 
Kostenkontrolle

Einkauf KontrolleVerkauf

Optionales Modul



Noch mehr Einsparung durch 
Netzwerkoptimierung

Einer unserer Mitarbeiter mit 25+ Jahren Erfahrung im Bereich 
Netzwerkaufbau und Carrier Verhandlungen berät Sie gerne

Kostenfreie Berechnung 
des Potenzials zur 
Netzwerkoptimierung

Aktive Beratung im Aufbau 
und der Verhandlung eines 
optimierten Netzwerkes

Identifizierung weiterer 
Kosteneinsparungspotenziale 

durch rouvia

Direkte Kosteneinsparungen 
ohne eigenen 

Ressourcenaufwand

Optionales Modul



Bei 50.000 TEU könnten Sie
€4 Mio. pro Jahr einsparen

Unsere Kunden erzielen heute eine durchschnittliche Ersparnis von €96 / TEU. 

Bei 50.000 TEU in einem Land könnten Sie mit rouvia maßgebliche Fortschritte erzielen

EK & VK Lösung Inkl. Kostenkontrolle

€ 7 
Mio.

€ 4.8
Mio.



Unterzeichnung 
MNDA

MNDA versichert den 
vertraulichen Umgang 
mit gegenseitigen Daten

Bereitstellung 
historischer Daten

Termin inkl. 
Entscheidungsträger

Lassen Sie uns das ROI - Potenzial 
im nächsten Schritt bemessen

Wir berechnen 
das Potenzial

Historische Daten als 
Benchmark, gegen den 
der ROI berechnet wird 

Anhand unserer Daten & 
Erfahrung berechnen wir 
Ihren ROI mit rouvia

Präsentation der 
Resultate mit Diskussion 
über das Potenzial



16

Procurement manager, JAS Forwarding GmbH

“WE SIGNIFICANTLY IMPROVED BUYING AND 
QUOTATION PROCESSES GLOBALLY. THE BENEFITS 
AND COST SAVINGS OF USING ROUVIA HAVE BEEN 

IMMEDIATELY VISIBLE.”

Confidential



Let’s do this! 

Telefon: +49 172 185 6481
E-Mail: b.noyan@rouvia.com

Benjamin Noyan
Managing Director

mailto:b.noyan@rouvia.com

